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~ Die Besichtigung:
- Finanzchef Cho

~ und Fondsmana-
" ger Hofmann beim
Lkw-Bauer Juzhou
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Verstehen Sie
China

Wer China begreifen will, muss raus aus dem Disneyland Peking und der Glitzermetropole Shanghai.
Unterwegs mit Fondsmanager Christian Hofmann in der stidchinesischen Provinz Hunan.

von Martin Bliimel

ie Fahrt geht iiber Land.
D Durch die siidchinesische

Provinz Hunan, weit weg
von den Vorzeigemetropolen Peking
und Shanghai. Vorbei an Reisfeldern
mit Bauern bei der Arbeit, knochel-
tief im Wasser watend. Da geht noch
vieles von Hand, kaum Maschinen,
dafiirimmer wieder Biiffel mit ange-
schirrtem Gerdt. ,Das ist echtes
China, nicht Hauptstadt-Disneyland®,

sagt Christian Hofmann. Der Fonds-
manager der Miinchner Vermogens-
verwaltung FIVV sitzt im Fond der
Nissan-Limousine und liest den , Eco-
nomist“. Dazu ist er drei Wochen
nicht gekommen. Spater versucht er
ein Schldfchen. Kollege David Xie
sitzt daneben und telefoniert.

Der Weg fiihrt von der Sechsmil-
lionenstadt Changsha, einer Maschi-
nenbau- und Elektrotechnik-Hoch-
burg, zwei Stunden Richtung Westen
zum Lkw-Hersteller Juzhou, einem
Tochterunternehmen von China
Farm Equipment. Der Kontakt kam
iiber einen Broker zustande; auf ei-
ner Investorenkonferenz Anfang des

Jahres hatte das Unternehmen noch
gefehlt. Vielleicht ist es ein Invest-
ment fiir Hofmann und Xie. Von Pe-
king aus verwalten sie einen China-
Aktienfonds - wenn sie nicht gerade
iber Land fahren und Unternehmen
besuchen. Das machen sie die meiste
Zeit. ,Wichtig, wenn man China an-
nahernd begreifen will“, sagt Hof-
mann.

Gerade dieser Tage. Es ist nicht
mehr lange hin bis zur Olympiade,
der Tibet-Konflikt schldgt hohe Wel-
len, die Stimmung in Peking ist an-
gespannt. Wenn es um die Spiele
geht, steht die Nation geschlossen
hinter ihrer Regierung, egal ob arm
oder reich, egal ob Bauer oder Stad-
ter, und egal wie kritisch man das
System sonst sieht. Das Gezeter des
Westens versteht hier kaum einer.

In Hunan ist von Misstrauen je-
doch nichts zu spiiren. Eric Cho sitzt
vorn im Nissan. Er ist Finanzchef von
China Farm Equipment. Reisernte-
maschinen sind das Hauptgeschaft
seines Unternehmens. Biiffel wére da
doch ein guter Markenname? Cho
lacht. ,Wir haben uns fiir Drachen-
boot entschieden, das passt auch zur
Region.“ 35 Jahre ist Cho alt, seine
Frau und seine drei Kinder leben
nahe der Finanzmetropole Singapur,
er pendelt viel hin und her. Das ist
anstrengend. Umso erfreuter ist er
iiber den Besuch aus Peking. Er sieht
so aus, als ob er abends noch zum Ka-
raoke will - dem vielleicht beliebtes-
ten Japan-Import des Landes.

Chinas Kontrollwahn ist Fakt, das
beginnt bei den Visa-Formalitaten
und endet beim staatlich dirigierten
Fernsehen. Abseits des Staatsappa-
rats geht es aber pragmatisch zu.
Fast hemdsarmlig. Nicht nur, dass
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bei der Uberlandfahrt jegliche Ver-
kehrsregeln missachtet werden,
nein, Cho ist ehrlich vergniigt. Bei
der Ankunft in der Fabrik sind Foto-
aufnahmen ,no problem®, und Hof-
mann darf sogar einen Juzhou-Las-
ter lber das Fabrikgeldnde jagen,
auch wenn er so ein Gefahrt zuletzt
beim Wehrdienst gesteuert hat.

,Die haben alle Register gezo-
gen“, wird er spater tiber China Farm
Equipment sagen. Dabei kommt aus
Hunan der geistige Ubervater Mao.
Doch: ,So offen war bisher kein Un-
ternehmen.” Und er hat viele gese-
hen. Mit Xie hat er alle Provinzen des
Landes bereist. ,Auch wenn man es
nicht glaubt, in der Provinz ist viel
Geld“, sagt Hofmann. ,Die Kohle-
barone leben nicht in Shanghai.
Changsha ist da ein gutes Beispiel.
In der Provinzhauptstadt feiern die
Kids reicher Eltern Partys, die sich
von denen auf Ibiza nur durch Whis-
keytee, Fruchtschalen und Wiirfel-
spiele unterscheiden.

Wo man auch hinkommt, gibt es
Tee. In Pappbechern mit Plastikhal-
tern, immer wieder aufgegossen. Die
Biiros oder Konferenzraume sehen
immer noch nach Politbiiro aus: holz-
getafelt, abgewetzte Sessel, abge-
nutzte Tische. An der Wand Schrift-
ziige, wie: ,Biiro zur Schulung der
Parteimitglieder” oder ,,Gut arbeiten
ist am wichtigsten®. Und immer wie-
der Geschaftsessen. Reichlich. Hier
ist es Hunan-Kiiche mit viel Chili.

Abends wird zugeprostet und
Freundschaftszigaretten geraucht.
Am Tisch sitzen dann nicht nur die
Chefs, auch der Fahrer isst mit, Fa-
brik- und Produktionsleiter - echte
Malocher - und sogar der ehemalige
Chef von Juzhou ist mit von der Par-
tie. Letzterer hatte mit seinem Laden
zwar nie Gewinne gemacht, dafiir
aber klopft er die besten Spriiche.
Das Einzige, was stort, ist Kenny G.
Der Saxofonist ist ein Held in China,
er dudeltiiberall, in Aufziigen, Taxis,
Hotels und Restaurants. Dafiir gibt
es aber kein Karaoke.

Trotz Amiisement - das Business
wird nicht aus den Augen verloren.
Hofmann und Xie haben ihre Fragen-
listen dabei, haken nach, stimmen
sich ab, besprechen die Antworten,
immer wieder. Was bringt der Juz-
hou-Kauf, wo sind die Synergien, wie
sind die Wachstumsplane, sind die
Fabrikhallen geleast?

Fir umgerechnet 3000 Euro
wird so ein Lkw beispielsweise nach
Vietnam verkauft, ein Minenunter-
nehmen hat jiingst 50 Fahrzeuge ge-
ordert, die werden zwei Jahre ge-
nutzt, danach ausrangiert, fast ein
Wegwerfartikel. Fiir den niedrigen
Preis muss man dann {iber Dinge
hinwegsehen, die verfeinerte West-
sinnestoren:Lackrotznasen,daumen-
dicke SpaltmaBe, kein Larm- oder
Atemschutz in den Fabriken, Dreh-

Reisbauer in der siidchinesischen Provinz Hunan:
Handarbeit weit weg von Peking und Olympia

béanke von vorgestern. Indiz des un-
glaublichen Aufschwungs Chinas in
den vergangenen Jahren. Auch die ei-
gentlich schone Fahrt durchs Hinter-
land wird immer wieder gestort
durch vermiillte StraBengraben und
Dorfer, die vor ihren Haustiiren Re-
cyclinggeschéfte en gros betreiben.
Es wechseln sich Reifenberge ab mit
Plastik- und Schuhgebirgen.

Hofmann hat gelernt, damit zu le-
ben. Seit fiinf Jahren ist er nun in
China. ,Européische Vorstellungen
gibt man besser an der Garderobe
ab“, sagt er. Mandarin hat er so rich-
tig erst vor Ort gelernt, 80 bis 90 Pro-
zent versteht er, nur mit dem Spre-
chen, das sei so eine Sache. ,Aberich
sehe das nicht mehr so verbissen, es
ist wie Briefmarkensammeln, man
ist nie fertig damit*, sagt er.

Dass in China praktisch immer
gearbeitet wird, merkt man auch ihm
an. Oft sitzt er bis 21 Uhr im Biiro,
um mit Miinchen zu korrespondie-
ren, die Freundin sieht er meist erst
beim Zubettgehen. Und auch im Fond
des Nissan macht er wieder Termine
aus: Fir den freien Samstag, ein Un-
ternehmer braucht Geld fir sein
Start-up. Kollege Xie telefoniert. Es
geht vorbei an Reisfeldern. (€]

Nachste Folge: Chinas Problemzone. Geht
es auch ohne Kohle und 612

Chart: Bloomberg/smallCharts; Bild: Bruce Dale/Getty Images/National Geographic;[M]

China-Kerndaten
Inflationssorgen

Chinas Bruttoinlandsprodukt legte im ersten Quartal um
10,6 Prozent zu (das neunte Quartal in Folge zweistellig).
Peking will daher weiter bremsen, um Inflation und
Uberhitzungsgefahr einzuddmmen. So wurde erneut die
Mindestreserve der Banken erhoht (auf 16 Prozent).
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China-Investment
FIVV-Aktien-China-Select-Ul

Seit August 2006 managt Christian Hofmann den FIVV—
China-Fonds. Unterstiitzt wird er von zwei chinesischen
Analysten und einem Beirat von vier Professoren, die an
chinesischen Wirtschaftsuniversitaten tatig sind.

Branchen im Fonds (in %)

Andere 21%
InfoTech 7% »

Rohstoffe 10%'
Gebrauchsgiiter 13% 19%  Verbrauchsglter

Quelle: FIVV AG

30% Industrie

Schwerpunkt Nebenwerte
Der Fonds investiert in an den chinesischen Inlandsbor-
sen sowie in Hongkong, Singapur, Taiwan und New York

FIVV-Aktien-China-Select-UI (in Pkte.) 9€listete China-Aktien.
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China-Fonds
Die Alternativen zum FIVV

Der FIVV unterscheidet sich von den meisten Konkur-
renten durch seinen Fokus auf Nebenwerte. In den turbu-
lenten ersten Wochen des Jahres war das aber ein Nach-
teil, da besonders die kleineren Aktien unter die Rader
kamen. Blue-Chip-Fonds wie etwa der JF hielten sich bes-
ser. Auf drei Jahre brachte der Fonds 130 Prozent Plus.

Gesellschaft ISIN Wertentwicklung
3 Jahre

JF China A dist LU0051755006 130,2 %

Baring HK China : IE0004866889 129,2%

Fidelity China Foc.: LU0173614495 1149 %

Robeco Chinese : LU0187077309 110,2%

CAAM Greater Ch. : LU0165623512 108,0 %

ABN China Equity : LU0056994014 103,9%

UBS Greater Chin. : LU0072913022 99,5 %

Invesco GT Gr. Chi.: LU0048816135 80,5 %

Die besten China-Fonds, die mindestens drei Jahre am Markt sind und mit
der FondsNote 1oder 2 ausgezeichnet wurden. Quelle:FundAnalyzer



	ES1808_030_030_LR.pdf
	ES1808_030_031_LR.pdf

